BAC PRO Métiers du

commerce et de la vente

option A Commerce & Animation

Un + pour les ELEVES et les ENTREPRISES

Les stages constituent un moment privilégié de professionnalisation des éleves. Votre expertise rencontrée durant
ces stages permet au stagiaire de se construire une représentation plus précise du métier, de son exercice, de ses
missions, de ses contraintes. Il peut mettre & votre disposition ses compétences et sa force de proposition en mettant

en oeuvre...
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| | “_' | - =
* Valorisation de I'offre 4 e B\ A
« Réimplantation du rayon i SREEE : o
« Actions de fidélisation s &

¢ Inventaire, i -
o Conseil de vente et suivi de la de clientéle == '

Avec des objectifs réalisables

+ Conseiller et Vendre
s Suivre les ventes
¢ Participation active a la vie de I'entreprise

Dans un contexte professionnel adapté

Le candidat qui effectue ses stages doit justifier de 20 semaines d'expérience professionnelle correspondant
aux objectifs du baccalauréat pour lequel il s'inscrit. L'une des périodes de formation en milieu professionnel
peut se dérouler dans un pays étranger grdce au programme Erasmus+.

Contribuer au projet professionnel de I'éléve en signant une convention de stage

LE STAGE EN MILIEU PROFESSIONNEL

« Donne lieu a la signature d'une convention de stage

o Aune durée de 20 semaines réparties en plusieurs périodes de 3 a 4 semaines de la seconde a la terminale
« Alieu pendant la scolarité




BAC PRO Métiers du

commerce et de la vente

option B Vente et Prospection

Un + pour les LYCEEN.NE.S et les ENTREPRISES

Les stages constituent un moment privilégié de professionnalisation des éleves. Votre expertise rencontrée durant
ces stages permet au stagiaire de se construire une représentation plus précise du métier, de son exercice, de ses
missions, de ses contraintes. |l peut mettre & votre disposition ses compétences et sa force de proposition en mettant
en oeuvre...

Des missions et projets

e Animation des réseaux sociaux

¢ Organisation et participation & des événements
commerciaux (salons, journées portes-ouvertes )

« Prospection terrain, téléphonique

« Conseils et Vente

+ Suivi les ventes

¢ Fidélisation de la clientele et développement de la
relation client.

Avec des objectifs tels que

o Soutenir
¢ Etre force de proposition
* Participer activement a la vie de I'entreprise.

Dans un contexte professionnel adapté

Le candidat qui effectue ses stages doit justifier de 20 semaines d'expériences professionnelles correspondant
aux objectifs du baccalauréat pour lequel il s'inscrit. L'une des périodes de formation en milieu professionnel
peut se dérouler dans un pays étranger gréce au programme Erasmus+.

Contribuer au projet professionnel de I'éléve en signant une convention de stage

LE STAGE EN MILIEU PROFESSIONNEL

¢ Donne lieu a la signature d'une convention de stage
¢ Aune durée de 20 semaines réparties en plusieurs périodes de 3 a 4 semaines de la seconde a la terminale
A lieu pendant la scolarité




